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Klangerlebnisse und Belohnungsprodukte

Stefan Briick handelt mit hochwertigen Plattenspielern — und wirbt fiir analoge Qualitiit in Zeiten digita]er Tontriger

VON SUSANNE HENGESBACH

Am Anfang kam Stefan Briick sich
gelegentlich wie ein Zoo-Tier vor.
Mittlerweile hat er sich daran ge-
wohnt, buchstiblich im Schau-
fenster zu sitzen und mitunter von
Passanten angestarrt zu werden,
denen stets dieselbe Frage ins Ge-
sicht geschrieben steht: Was macht
der Mann da?

Die Neugierde ist verstindlich;
wer denkt in unserem digitalen
Zeitalter schon an eine Schall-
platten-Waschanlage? Fiir Stefan
Briick gehort das Gerét, das mit ei-
nem Arm eine alkoholfreie Reini-
gungsfliissigkeit in die Plattenril-
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High Fidelity

len einmassiert und mit dem ande-
ren die Schmutzfliissigkeit wieder
absaugt, zum Alltag. Der 49-Jihri-
ge betreibt seit einem Jahr einen
»Analog-Fachhandel* am Weiden-
bach. Dass auf seinem Geschéfts-
flyer der Begriff ,,Ruhe* hervorge-
hoben ist, mag manchem zunéchst

- | als Widerspruch erscheinen. Geht

es in dem nur 24 Quadratmeter
grolen Ladenlokal nicht primér
um den Verkauf von Geriten, die
der Klangwiedergabe dienen?
Stefan Briick wiirde diese Frage
verneinen. Er betrachtet sich
selbst in erster Linie ndmlich nicht
als Verkaufer von Schallplatten-
spielern, sondern als jemand, der

' seinen Kunden das Héren, Genie- 1

Benund Wohlfiihlen beibringt.
,»,Im Grunde reden wir hier doch
iiber Gefiihle und Empfindungen.
Empfindungen, die wir reaktivie-
ren miissen”, sagt der gelernte
Elektrotechniker. Er benutzt be-
wusst das Verb ,reaktivieren®,
weil er iiberzeugt ist, dass uns in
Sachen Hoérerlebnis seit Einfiih-
rung der CD unendlich viel verlo-
ren gegangen ist. Obwohl es von
Anfang an Stimmen gab, die das
neue datenreduzierte Medium kalt
und seelenlos nannten, mussten
viele Jahre vergehen, bis die Eu-
phorie abebbte und man feststellte,
dass der angepriesene Fortschritt
gar keiner war. Im Gegenteil.
Briick erinnert an die alten Fern-
sehgerite mit Rohrenverstirkern,
die unserem Kopf insofern
Schwerarbeit aufbiirdeten, als sie

- unser Gehirn zwangen, das standi-
ge Flimmern zu ignorieren. Die |

Folge waren Kopfschmerzen. Bei
sdmtlichen digitalen Tontrdgern
passiere etwas Vergleichbares.
Wiederum arbeite das Hirn auf
Hochtouren, weil es stindig be-
strebt sei, die fehlende Infor-
mation mitzuliefern, erklért
Briick. Derjenige, der sich
die Kopfhorer aufsetze,
den Musikbutton seines
Smartphones driicke und
glaube, in einen Zustand der
Entspannung zu kommen, irre
also gewaltig.

Der gebiirtige Kolner hatte
das Gliick, dass ihm die Mu-
sik in ihrer nativen Form
»praktisch schon in die Wiege

Stefan Briick in seinem Laden im Pantaleonsviertel
» g
:‘{ 1

gelegt” wurde, weil ihn der Vater
von klein auf mit Jazz und Klassik
bespielte. So erkannte er friih:
,»Wenn Musik eine gewisse Quali-
tét hat, muss auch das Abspielme-
dium eine gewisse Qualitdt ha-
ben.* Mit 16 kaufte er sich die ers-
ten eigenen Vinylscheiben, mit 20
begann er aus SpaB, alte Thorens-
Plattenspieler zu reparieren, und
heute stobert er auf Trodelmérkten
noch immer Vinylschétze auf, die
er mittels seiner Plattenwaschanla-
ge grundreinigen kann.

Eigentlich habe er schon immer
von einer beruflichen Selbststin-
digkeit getraumt. Doch es brauchte
Jahrzehnte, bis er sich aus seinem
Job mit Personalverantwortung
herausloste und sein eigenes Ge-
schéft griindete. MaBgeblich dafiir
war, dass er sich in die Riume im
Pantaleonsviertel sofort verliebte,
obwohl die streng genommen zu
klein fiir ein High-Fidelity-Ge-
schéft sind.

Andererseits mochte  Briick
auch gar nicht mehr als einen Kun-
den im Laden haben. Dort setzt er
ausschlieflich auf hochwertige
Manufakturprodukte wie etwa die
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,,,,,,, Analog“FaChhandel Geréte von Transrotor, einem Fa-
High Fidelity Koln — Ana- milienbetrieb in Bergisch Glad-
log-Fachhandel, Am Wei- | bach. Briick spricht im Zusam-

denbach 41, 50676 K6In.  menhang mit seiner Ware gern von

Telefon: »Belohnungsprodukten. ~ Und
0221/93117620. . wenn er — wie am vergangenen
Offnungszeiten: Wochenende — Stunden bei einem

dienstags bis sams-

tags 14-19 Uhr und
nach telefonischer
Vereinbarung.

- Kunden verbringt, um ein solches
Gerit aufzustellen, zu justieren
-und die ersten Klinge zu erleben,
belohnt er sich auch ein Stiick
selbst.




